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Kai Lippert, Geschdftsfithrer von
EWS, schtzt die Sicherheit und den
Komfort in seiner E-Klasse.

Geschdftsflihrer Kai Lippert und ein Teil der EWS-Belegschaft vor der grofen Lagerhalle mit Solardach.

Energie aus Wind und Sonne

Mercedes-Benz und EWS - zwei
starke Partner.

Es ist mehr als ein groBer Ver-
trauensbeweis, wenn ausgerech-
net ein fiihrendes Unternehmen
aus der Branche der erneuer-
baren Energien auf Mercedes-
Fahrzeuge von Klaus+Co setzt.
s1ch bin froh {iber diesen ver-
ldsslichen Partner”, sagt der Ge-
schiftsfithrer von EWS - Energie
aus Wind und Sonne, Kai Lippert.
Das Unternehmen aus Handewitt
- immerhin Marktfithrer im nord-
deutschen Raum - bietet einen
bunten Straufl an Leistungen

rund um das Thema erneuerbare
Energien an.

von Energiespar-Projekten. Auch wollen, hat EWS im Repertoire.

Dazu gehiren rund 60 Schu- einen Beteiligungsfonds fiir 2Hauptgeschift bleibe aber der
lungen und Weiterbildungen fiir Anleger, die kein eigenes Dach GroBhandel mit Produkten rund
Installateure oder Hausbauer pro  haben, aber in Solarstrom und um erneuerbare Energien wie

Jahr und sogar die Finanzierung Zukunftsenergien investieren Photovoltaik, Solarenergie oder
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Holzpellets®, sagt Lippert. Doch
damit nicht genug. Der findige
Energiespar-Experte hat noch
viele Ideen mehr. ,Wir wiirden
gern dazu beitragen, kiinftig
auch im Bereich Mobilitdt und
Verkehr verstarkt neue Energien
einzusetzen”, betont er und hat
damit Kooperationen mit der Au-

toindustrie im Sinn.
.Die Zielgruppe der EWS-
Produkte setze auf Sicherheit,

Wirtschaftlichkeit und Zuverlis-
sigkeit”, sagt Lippert. Das sind
Werte, die EWS auch bei seiner
Fahrzeugflotte verinnerlicht hat.
Vom Sprinter iiber den Vaneo bis
hin zur A-, B-, und C-Klasse - ins-
gesamt 21 Mercedes-Benz-Fahr-
zeuge sind fiir EWS unterwegs.
Lippert selbst fahrt einen E-Klas-
se-Kombi mit einem sparsamen
CDI-Diesel-Motor. Er schiitzt bei
dem Wagen vor allem die Sicher-
heit und den Komfort auf langen
Fahrten. Alle drei Jahre werden
die Autos ausgetauscht. Da die
Mitarbeiter in halb Deutschland
bis nach Osnabriick und weiter
unterwegs sind, haben die Wagen
dann rund 200.000 Kilometer
gelaufen.

Fiir die kurzen Strecken bewegt
sich Lippert mit einem ein-
sitzigen und unkomfortablen
Elektro-Mobil fort, das bei EWS
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nur Solarstrom tankt. ,Ich warte
sehnsiichtig auf den Elektro-
Smart. Den werde ich sofort
kaufen®, sagt Lippert. Ein solcher
Kleinwagen passe hervorragend
zum Image des Unternehmens.
Dazu ist er bereits mit den Ver-
kaufsprofis von Klaus+Co in Kon-
takt getreten. ,Wir hoffen sehr,
bald auch fiir lingere Strecken
und fiir unsere Transporte Fahr-
zeuge mit Elektroantrieb in der

bewihrten Qualitit von Mercedes
kaufen zu kinnen.” Bis dahin
setzt der tiberzeugte Umwelt-
schiitzer Lippert auf eine aktuelle
Energiespar-Entwicklung von
Mercedes-Benz. ,Blue Efficien-
cy ist ein weiterer Schritt nach
vorne”, betont der Energiespar-
Experte.

Das Unternehmen EWS wuchs
seit der Griindung 1985 bestdn-
dig. ,Am Anfang hatte ich gar
kein Auto®, erzdhlt Lippert. Die
Zusammenarbeit mit Klaus+Co
in der Anfangszeit des Unter-
nehmens war schnell gefunden.
. Wir stellen die gleichen Ansprii-
che wie unsere Kunden: keine
Kompromisse bei der Qualitit.
Nicht der Preis ist entscheidend,
sondern Werthaltigkeit und Ver-
ldsslichkeit.” Letztere ist gerade
im Winter wichtig, wenn die
Mitarbeiter noch im Dunkeln die

ersten Termine anfahren. Zufrie-
den ist Lippert auch mit allem,
was bei Klaus+Co iiber den Ver-
kauf von Autos hinausgeht. Ob
Beratung bei neuen Modellen,
Wartung oder Service. ,Man
kann sich bei Klaus+Co darauf
verlassen, dass es klappt.”

Vom Ein-Mann-Betrieb hat sich
EWS zu einem Unternehmen

mit fast 100 Mitarbeitern und
einem Jahresumsatz von rund 50
Millionen Euro entwickelt. ,Der
wirtschaftliche Erfolg war zu-
nédchst nicht das Ziel. Es hat sich
ergeben, weil die Erfahrung, die
wir gesammelt haben, auch von
Anderen gewiinscht wird. Friiher
seien erneuerbare Energien ein
Randthema gewesen, heute sind
sie als wesentlicher Baustein
wirtschaftlicher und tkologischer
Entwicklungen akzeptiert“. Fiir
den Beitrag zur Entwicklung der

Alternativenergiebranche wur-
de EWS im Jahr 2000 mit dem
schleswig-holsteinischen Um-
weltpreis ausgezeichnet. Zudem
erhielt das Unternehmen 2002
den Handwerkspreis Schleswig-
Holstein. ,Das Wachstum der
vergangenen Jahre geht weiter®,
prophezeit Lippert und kiindigt
schon die ndchsten Bestellungen
bei Klaus+Co an. ,Unser dyna-
misches Wachstum wird sich
auch auf Klaus+Co auswirken.
Wir investieren in Personal und
Kooperationen mit Fachhochschu-
len und Universititen.” Allein

16 Diplomarbeiten hat Lippert in
seinem Unternehmen begleitet.
,Die meisten dieser Absolventen
haben hier einen Job bekommen*
erzihlt er nicht ohne Stolz.

In der Lagerhalle warten Solarzellen stapelweise auf den

Transport zum Kunden.



