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Solceller som hallbart affarsomrade
Var samarbetsmodell for ert foretags framgang
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Varfor skulle ni ha framgang pa
solcellsmarknaden idag?

Solcellsmarknaden har en enorm, outnyttjad potential. Solel ar idag sa prisvart att
intresset for att producera och konsumera sin egen solel bara vaxer. Reagera darfor
offensivt pa kundernas efterfragan om sjalvstandighet och stabila elpriser.

Vi erbjuder ett samarbete for en framtidssaker affarsmodell med en enkel och
snabb vag in pa marknaden som inte kraver nagra resursinsatser fran er sida. Som
komplement till er kdrnverksamhet tillskjuter ni konkurrensfordelar och positionerar
er som ett innovativt foretag som deltar i omstallningen av energisystemet. Pa sa
satt koncentrerar ni er pa det ni ar bast pa: att varda och utveckla era kundkontakter.

Darfor att vi med QuickPlan och era
kundkontakter tillsammans kan utveckla
en vardefull marknadspotential.




* utnyttja professionell expertis
* utveckla foretagets image

* erhall en starkare kundlojalitet

Globalt fotovoltaisk efterfragan 2016 — 2025
Kalla: Solar Power Europe, publicerad juli 2021
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Varfor ska ni fortsatta med att fokusera pa er
karnkompetens?

De ekonomiska regelverken och tekniska systemkonstruktionerna for solcells-
anlaggningar blir allt mer komplexa och planering av egenférbrukning, laststyrning
och energilaring ar ofta avancerat och arbetskravande. Vart team av experter an-
svarar for att information och datauppgifter halls uppdaterade och presenterade i
er QuickPlan-webbportal. Det skulle krdva en stor extra arbetsinsats om era med-
arbetare sjalva skulle radgiva kunderna och utféra processforvaltningen.

Som er strategiska partner erbjuder vi er en bekymmersfri processkedja samt vid
framgangsrika forfragningar en utlovad provision, helt utan risktagande och egna
forsaljningskostnader.

Darfor att den pa ett optimalt satt kompletteras
med styrkan fran oss och vara partners.




* inget ytterligare personalbehov

* inga investeringar, inga kostnader

* inga affarsjuridiska risker

* konkurrensfordelar genom samverkan
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Varfor kommer ni att ha storre framgang med
QuickPlan @an med nagon annan plattform?

Med ett par musklik erhaller varje kund med hjélp av QuickPlan en skraddarsydd pro-
jektskiss for sin planerade solcellsanlaggning. Efter en inituitivt guidad inmatning av
objekt- och forbrukningsdata genererar QuickPlan bland annat en prognos for pro-
duktionen liksom en ekonomisk kalkyl och ger darmed ett tillforlitligt beslutsunderlag.
Darefter tar vi dver kundkontakten och férmedlar den till ett erfaret installatorsféretag
inom ert omrade. Installatoren genomfér sedan projekteringen antingen online eller
pa plats och om det leder till en order éverfér denne provisionen till er.

Med er I6senordsskyddade tillgang till projektférvaltningen i QuickPlan kan ni folja
era leads och deras projekistatus.

Darfor att vi erbjuder var over 40 ar langa
erfarenhet i branschen och ett palitligt naterk
av installatorer!




Multiplikator

* leadgenerering

~ Installator

* provisionsberakning * provisionbetalning

 garantihantering

« lagerhallning

« planering/projektering
* produktleverans

* mjukvaruutveckling « personlig
« utbildning kundradgivning

pa plats

* kontaktformedling e urval av produkter

* montering

* kundsupport « after-sales-service

Slutkund

* inga paketpriser eller felberakningar

¢ individuell och intuitiv projektering

* tydliga och lukrativa provisionsavtal

* detaljerad oversikt med online-kontaktforvaltning
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Finns det fler fordelar med ett samarbete
med oss?

Vi erbjuder en kostnadsfri white-label-version av vart projekteringsverktyg som, i
onskad design och omfattning, enkelt kan integreras pa er hemsida. Pa sa satt ska-
par ni automatiskt mervarde for er sjalva och era kunder samt ger ert féretag nya
mojligheter.

Vi tillhandahaller aven neutral information till er och era kunder, till exempel i form av
forklarande animationer.

Utover utbildning erbjuder vi aven tilltalande marknadsféringsmaterial samt stéd
vid kundinteraktioner. Fér genomférande av projektering, installation och after-
sales-service uppratthaller vi ett natverk med éver 1200 installatorpartners i vilket vi

garna ocksa varvar fler installatorer i er region.

Valdigt manga, inte minst ett stort natverk av
solcellspartners som stottar er!




* mervarde pa er hemsida
* icke bindande integrering i 6nskad design
* stor potential for cross-selling

* detaljerad marknadskunskap och expertis

mﬁ:‘?ﬁ?ﬁsﬂgﬁtioner




E
=

Varfor behover ni inte kompromissa med
kvaliteten?
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Darfor att vi bara erbjuder det basta utbudet av
produkter och tjanster!
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Tillsammans é&r vi helt
t mer framgangs- .+

pert

EWS GmbH & Co. KG

Lat oss veta hur vi kan hjalpa er. Om ni ar intresserade av var provisionsmodell for
kontaktférmedling eller letar efter en palitlig och erfaren leverantor till ert solcellspro-
jekt skulle det gladja oss att fa samarbeta med ert foretag. Med ett team pa éver 100
experter och mer an 35 ars branscherfarenhet star vi garna till ert forfogande.

Radgivning till multiplikatorer

Indre Hansen

E-Mail: i.hansen@fotovoltaik.se
Tel.: +49 46 08 / 60 75 - 350
Mobil: +49 152 0/1 61 55 10
Fax: +49 46 08/ 16 63

Besok www.fotovoltaik.se/multiplikator fér mer information.




