Mit Blick auf die Ukraine sagt Kai Lippert: ,,Nicht zuletzt aufgrund der jiings-
ten internationalen Spannungen nimmt das Interesse an mehr Unabhingig-
keit bei der Energieversorgung weiter rasant zu®. Er hofft: ,Die von Robert
Habeck angekiindigten Oster- und Sommerpakete konnten diese Belebung
ab dem zweiten Halbjahr durch belastbare wirtschaftliche Rahmenbedingun-
gen absichern.”

Kai Lippert ist seit iiber drei Jahrzehnten im Solargeschift aktiv, hat viele
Hohen und Tiefen durchlaufen. Die Preise, so schitzt er ein, dirften auch
2022 hoch bleiben, aber stabil. Denn: ,Rohstoffpreise fiir die Vorprodukte
sowie Transportkosten bleiben sicher auch mittelfristig auf hohem Niveau,
meint er. ,Ein importfreundlicher Wechselkurs von Euro in US-Dollar ist
nicht in Sicht. Wir erwarten fiir das erste Halbjahr 2022 trotzdem stabi-
le Modulpreise, sehen aber fiir das zweite Halbjahr noch keine eindeutigen
Signale.”

Mit den Kunden wachsen

Eine Vorschau auf das dritte oder vierte Quartal 2022 gleicht derzeit dem
Blick in die Glaskugel. Aber: ,Wer grundsitzlich flexibel ist, muss auf hoch-
wertige Solarmodule eigentlich gar nicht lange warten’, stellt der Handler in
Aussicht. ,,Fiir uns als Systemanbieter steht derzeit vor allem die Verfiigbar-
keit begehrter Wechselrichter- und Speicherlésungen nicht in Balance zum
Modulangebot. Dies trifft insbesondere den Residential-Bereich gerade hart.”

Hinzu kommt, dass die Kapazititen des installierenden Handwerks zur-
zeit ausgereizt sind, hier macht sich der Mangel an Fachkréften bemerkbar.
Zumindest fiir Module gilt: ,,in dem Mafle, wie unsere Kunden wachsen,

Es regnet Bestellungen

Fazit: Der neue Aufbruch der Solarbranche ldsst sich nicht zuriickdrehen,
er erfolgt nun global. Natiirlich wird die Branche mit Wachstumsschmerzen
konfrontiert, auch bei den FachgroBhindlern regnet es Bestellungen. Aber sie
sind vorbereitet, die sehr stark anziehende Nachfrage zu bedienen. Und: Auf-
grund der steigenden Kosten fiir Energie werden Module und Wechselrichter
nicht mehr nur iiber den Preis verkauft — eigentlich nicht schlecht.
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der Wirtschaftlichkeit abgekiindigt, sagt der Experte. ,Wer altere Auftrage
umsetzen muss und mit kleinformatigeren Modulen geplant hat, wird grofle
Probleme bekommen, passende Produkte zu finden. Man sollte iberlegen, ob
eine Neuplanung mit aktuellen Formaten nicht eine sinnvolle Alternative ist.“

Baywa r.e.: grof3ere Formate und Topcon-Zellen

Auch der Solargrofihindler Baywa r.e. konnte dank gezielter Einkaufsstrate-
gien sowie der Treue seiner wichtigsten Modullieferanten auf ein erfolgrei-
ches Jahr zuriickblicken. ,,Der Wechsel von M6- zu M10-Wafern ist in vol-
lem Gange, urteilt Ian Draisey, Chef der globalen Handelssparte von Baywa
r.e. ,Vor allem hohe Leistungsklassen und Module mit hohen Wirkungsgra-
den standen bei unseren Kunden im Fokus. Die technologische Entwicklung
geht rasant weiter, und N-Topcon-Module werden in Zukunft sicherlich eine
wichtige Rolle spielen.”

Im Segment der privaten Solarinstallationen standen Module mit hoher
Leistung, geringem Flachenverbrauch, hdufig mit schwarzem Modulrahmen
und Riickseitenfolien im Vordergrund. Solarmodule fiir kommerzielle Gene-
ratoren werden in erster Linie iiber den Preis verkauft.

Auch Baywa r.e. konnte das GrofShandelsgeschéft 2021 um rund 60 Pro-
zent steigern. ,,Es war ein Rekordjahr fiir unser Groffhandelsgeschift in der
Photovoltaik®, bestitigt Ian Draisey. ,Insbesendere der europiische Markt
verzeichnete eine starke Nachfrage in allen Marktsegmenten und ist iber-
durchschnittlich gewachsen. Besonders in Spanien, Italien, Polen, Tschechi-
en, Frankreich und Deutschland konnten wir bei den Marktanteilen deutlich
zulegen.”

Keine Entspannung bei den Frachtkosten

Fur 2022 stellt sich Baywa r.e. auf weltweit starkes Wachstum ein. ,Wir sind
dank unserer Finanzkraft, unserer bereits im letzten Jahr eingeschlagenen of-
fensiven Einkaufsstrategie sowie unseren hohen Marktanteilen sehr gut auf-
gestellt, meint Draisey. ,Wir werden uns weiterhin auf steigende Nachfrage
stiitzen konnen, die unter anderem durch hohe Strompreise, aber auch ehr-
geizige Klimaziele getrieben wird.“
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Modullager von EWS in Handewitt an der dénischen Grenze.




